
Jet	Import	–	Key	account	manager	-	retail	&	impuls

Ontdek	hier	de	uitdaging	van	Key	Account	Manager
Als	Key	Account	Manager	sta	je	mee	in	voor	de	commerciële	uitbouw	en	opvolging	van	ons	klantenbestand	op
Red	Bull,	Fever-Tree	en	de	lancering/opbouw	van	nieuwe	merken.

Je	fungeert	als	contactpersoon	tussen	de	klant	(retail)	en	de	interne	departementen	binnen	Jet	Import	en
waarborgt	hierbij	een	correcte	informatiedoorstroom.

Je	onderhandelt	de	samenwerkingsakkoorden	met	de	klant	en	zorgt	voor	een	goede	voorbereiding	en
opvolging.

Je	stelt	een	jaarlijks	businessplan	op	voor	de	merken,	rekening	houdend	met	de	objectieven	van	de	brand
owners,	de	evolutie	van	de	markt	en	de	interne	objectieven	van	Jet	Import.

In	samenwerking	met	de	field	manager	zet	je	promotie-	en	actieplannen	op	bij	jouw	klanten	die	je	vervolgens
vertaalt	naar	concrete	to	do’s	voor	het	field	team.

Je	streeft	een	lange	termijnrelatie	na	met	je	klanten	door	relevante	marktkennis	op	te	bouwen	en	regelmatig
visits	in	te	plannen	bij	jouw	klanten	ter	plaatse.

Je	stelt	commerciële	acties	en	verkoopdoelstellingen	op	en	detecteert	nieuwe	markten	waar	mogelijk.

Wat	wordt	er	van	jou	verwacht?
Je	hebt	een	masterdiploma	bij	voorkeur	in	een	economische	richting.

Je	hebt	ervaring	of	ambieert	een	job	binnen	een	sales	omgeving.

Je	hebt	een	goede	kennis	Nederlands,	Frans	en	Engels.

Jouw	omgeving	omschrijft	jou	als	ondernemend,	analytisch	en	resultaatsgericht.

Waarom	kiezen	voor	Jet	Import?
Werken	binnen	een	snelgroeiende	omgeving	waar	initiatief	nemen	wordt	aangemoedigd.

Werken	voor	topmerken	met	een	grote	naamsbekendheid	in	de	markt.

The	sky	is	the	limit:	mensen	met	ambitie	krijgen	bij	ons	zeker	de	kans	om	door	te	groeien!

Leuke	extra’s	:	Ontbijt	op	maandag,	lunchbuffet,	elke	dag	verse	soep,	events,	enz...

Een	aantrekkelijk	salaris	(incl.	bedrijfswagen	+	diverse	extralegale	voordelen).

http://www.jetimport.be/nl
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